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Preparan produccion especial para estas cafeterias en México

Proveeran en Ibarra
chocolate a Starbucks

> Esperan también
surtir a esta cadena
de este ingrediente

en otros paises

Julio Sanchez

La empresa jalisciense Grupo
Chocolate Ibarra espera iniciar
en septiembre la proveeduria de
chocolate para la cadena estado-
unidense de cafeterias Starbucks,
primero a nivel nacional y poste-
riormente a nivel internacional.

“Recién acabamos de ser
aprobados por Starbucks (...). En
una primera etapa es considerar a
México como primera region, pe-
ro nuestros productos también ya
han sido aprobados por el corpo-
rativo de Starbucks para en una
segunda etapa buscar crecer a ni-
vel internacional”, revel Gerardo
Michel Vizcaino, director comer-
cial de la firma que en el 2010 tu-
vo un repunte en sus ventas del
12 por ciento.

Por razones de confidenciali-
dad, el directivo se mostrd caute-
loso en dar mayores detalles, aun-
que adelanté que sera un insu-
mo elaborado especialmente para
Starbucks.

“Es un producto que tiende
a cumplir con las caracteristicas
originales del chocolate (...) esta
busqueda de los consumidores
internacionales por los alimen-
tos genuinos de cada pais es lo
que los hace buscar en este ca-
so el mejor café y también el me-
jor chocolate”,
comento.

Esto for-
ma parte de
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el proceso. los planes de
BT expansion
que esta firma,

fundada en 1925, tiene proyec-
tados para este afio, donde tam-
bién figura la evolucion comer-
cial en Europa.

Actualmente tienen presen-
cia en el Viejo Continente con el
chocolate para mesa en polvo Iba-
rra Premium en Espafiay Francia,
pero contintian en su radar paises
como Italia 0 Alemania con miras
a que en el 2015 puedan concre-
tar su consolidacion.

“A finales del afio (2010) con-
cretamos ya el primer embarque,
y de ese entonces a la fecha he-
mos abastecido tres embarques,
especialmente a Espafia, en don-
de el producto poco a poco va ga-
nando un reconocimiento, un po-
sicionamiento con las normas de
calidad”, refirio.

Y es que en febrero ratifica-
ron su certificacion 1SO-22000
que garantiza la calidad en Siste-
mas de Gestion de Seguridad Ali-
mentaria, buscando adelantarse a
las reformas previstas en la Unidn
Europea para el 2013, donde los
importadores de este sector debe-
ran contar obligatoriamente con
este estandar.

Por lo pronto, al cierre del
2011 esperan enviar dos embar-
ques mas e incrementar un punto
porcentual la participacion de es-
te mercado en sus ventas totales,
al pasar del 3.5 al 4.5 por ciento.

El mercado anglosajon, aun-
que ya afianzado —exportan des-
de 1964—, es otra de sus priorida-
des. El nivel de ventas en Estados
Unidos actualmente representa el
13 por ciento del total de factura-
cién para el grupo, pero esperan
que al cierre del afio este nivel au-
mente un 10 por ciento.

El objetivo es que al cierre del

Dulce produccion

Pese a que insumos como el azticar, la cocoa y los empaques se han encarecido, las ventas permanecen al alza:

> Gerardo Michel Vizcaino, director comercial de la empresa.

Con sahor

Este ario, Grupo Chocolate
Ibarra cumple 86 afios:

39%

del mercado de chocolate en México
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empleos de sus ventas
directos corresponde a
genera la firma chocolate de
actualmente. mesa.

2011 logren repuntar sus ventas
totales un 12 por ciento.

Michel Vizcaino califico este
afio como retador dados los incre-
mentos en los insumos de aztcar,
cocoa y los productos derivados
del petroleo, lo que les ha obliga-
do aincrementar un 5 por ciento
en promedio el precio al publico
de sus productos.

Tan solo en lo que va del afio
el azucar ha incrementado un
15 por ciento, la cocoa un 25 por
ciento y un 10 por ciento los em-
paques.

Hugo Balcazar

Registra
particular
a AEXA

Diana Saavedra
MEexico

MEXICO-- Las siglas AEXA, con
las que se identifico a la Agencia
Espacial Mexicana, ya tienen due-
oy es un particular, pues el inge-
niero Fernando de la Pefia obtuvo
del Instituto Mexicano de la Pro-
piedad Industrial IMPT) los de-
rechos para su explotacion.

El sitio de Internet http://
marcanet.impi.gob.mx indica que
De la Pefia recibi6 la autorizacion
para el uso de la marca AEXA el
18 de enero del 2011 y puede ofre-
cer servicios cientificos y tecnolo-
gicos, asi como de investigacion y
disefio en estos ambitos, anlisis e
investigacion industriales.

De la Pefia, quien es promo-
tor de la agencia, explico en en-
trevista telefénica que en el 2010,
cuando se cred la Agencia Espa-
cial Mexicana, en la Camara de
Diputados se impulso la idea de
abreviar el nombre de la depen-
dencia como AEXA, porque con-
sideraron que AEM sonaba dé-
bil.

Pero tiempo después la Aca-
demia de Ingenieria comenzd
a promover que lo correcto se-
ria utilizar las siglas AEM para
la agencia, por lo que De la Pefa
retomo para si el término AEXA.

“Lo que pasa, al final de cuen-
tas, es que se estd previo a la elec-
cion del director (de la agencia).
Ahorita se estd haciendo una
campafa de nosotros que fui-
mos quienes la creamos (las si-
glas AEXA) y el grupo que ha in-
sistido que sea AEM, que es la
Academia de Ingenieria”, dijo De
la Pefia.

Entrevistado al respecto, Ge-
rardo Ferrando Bravo, de la Aca-
demia de Ingenieria, explico des-
de hace mucho tiempo se ha se-
fialado que los términos XA no
correspondian porque se utiliza
en radiotelefonia y aviacion, pero
no en cuestiones espaciales.

> Los derechos de la marca AEXA
son propiedad del ingeniero
Fernando de la Pefia.

Evaluan

La historia
2007

Marzo. Industrias Ocotlan, una
textilera entonces propiedad del
Grupo Casa Saba, cierra sus puertas
por incosteable y deja sin empleo

a 460 trabajadores, que inician la
huelga por falta de pago de salarios y
liquidaciones.

2009

Junio 1. El Estudio de Factibilidad
de Industrias Ocotlan realizado por
el ITESO determina la inviabilidad de
reiniciar operaciones en la empresa
y que se requeririan mas de 236
millones de pesos para volver a
funcionar.

201

Abril 7. Luego de méas de cuatro
anos de huelga, los trabajadores de
Industrias Ocotlan acuerdan recibir la
planta como indemnizacion.

reabrir Industrias Ocotlan

> Preparan asamblea
los ex trabajadores
para determinar

futuro de textilera

Jorge Velazco

Una vez que los trabajadores de
Industrias Ocotlan tengan la po-
sesion de la planta textilera que
les sera entregada como indem-
nizacion luego de mas de cuatro
afios de huelga, decidiran en una
asamblea si reiniciaran operacio-
nes o la venden.

El secretario general de los
trabajadores, Felipe Velazquez
Hernandez, explicd que actual-
mente realizan el avaltio de los
bienes para hacer el traslado de
dominio de la empresa a los em-
pleados, quienes crearan la Coo-
perativa Tejidos Ocotlan.

“Por el momento nos pidie-
ron el inventario de todo lo que
esta dentro de Industrias Ocot-

lan, como maquinaria y equipo
de oficina para que se extiendan
las facturas que garanticen la pro-
piedad de los bienes a los trabaja-
dores”, explico.

Velazquez Hernandez dijo
que una vez que se entreguen los
resultados del peritaje determi-
naran el porcentaje que le corres-
ponde a cada trabajador.

“Vamos a informar el valor
que tiene la empresa y qué por-
centaje le corresponderia a cada
trabajador de acuerdo con el va-
lor y que firmen si estan de acuer-
do”, dijo.

Segun los obreros el valor de
la deuda por concepto de liqui-
dacion asciende a 330 millones
de pesos y el valor de la fabrica
ronda entre los 250 y 300 millo-
nes de pesos.

“La deuda de los trabajado-
res estd por encima del valor de
la empresa, pero los trabajadores
estan de acuerdo a adjudicarsela
aunque no sea el 100 por ciento
de su liquidacién”, comento.

De acuerdo con el secreta-
rio del sindicato, la idea es que
el proceso concluya lo mas pron-

EXTRAS DE HOY

Reporte
empresarial

Consulte la informacién
mas importante de las
firmas mas relevantes.
> especial

¢ Agro. Las exportaciones
agropecuarias desde México
alcanzaron los 5 mil 192 millones
de dolares entre enero y mayo, un
alza del 19.8 por ciento respecto al
mismo lapso del 2010, de acuerdo
con la Sagarpa. Las alzas mas
altas se dieron en ganado vacuno,
jitomate, cebolla, ajo, uva, pepino,
aguacate, fresa y café. (Notimex).

to posible, sin precisar una fecha
especifica.

“La asamblea depende de la
informacion o del trabajo que rea-
licen los ingenieros, esperemos
que sea pronto, pero ahorita no
puedo hablar de tiempos”, dijo.

Velazquez agrego que laidea
de parte del sindicato es que se
reactive la empresa.

“Nuestra propuesta es que se
reactive para generar empleos y
que practicamente tengamos un
patrimonio”, dijo.

Velazquez reconoci6 que has-
ta el momento no existen empre-
sas interesadas en la compaiiia.

PORTAFOLIO

¢ Comercio. A partir de

octubre China reducira entre

30y 50 por ciento los impuestos

a la importacion de productos
como cosméticos, relojes, licores y
maleteria, por lo que exportadores
mexicanos de tequila, sotol y otras
bebidas nacionales tienen abierta
una oportunidad para llegar al
mercado mas grande del mundo.

¢ Insumos. La produccion
global de acero fue de 630
millones de toneladas en los
primeros cinco meses del 2011, un

aumento del 7.3 por ciento respecto

a igual periodo del afio pasado,

reportd el organismo industrial italiano
Federacciai. Asia lidero la produccion
con 400 millones de toneladas y un
crecimiento del 8 por ciento. (Reuters).




